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. Assaciazione Piccole ¢ Medie Industrie di Mantova

e Piccole ¢ Medie Industrie di Manto Jj]A presentano
qlmo L OPEN DAY CREDITO

AVIA DER VIA

Mantova | 1 ottobre 2019

REPORT CONCORRENZA
IL REPORT PER L’ANALISI DEI COMPETITOR
Gioved| 1 ottobre 2015 — unica occasione gratuita dell’anno!

Partecipando all’'Open Day I'azienda potra ottenere: 2 ;=9
v | dati significativi delllandamento della propria ) "
azienda e di 10 competitor, con una classifica .
degli operatori del mercato :

v 1l fascicolo completo di analisi

v La spiegazione degli indici utilizzati @  SCALADIRATING

I'interpretazione di sintesi del Report concorrenza alr 1
Ir 2
COSA CI DICE IL REPORT CONCORRENZA - Il Report concorrenza € uno studio =
comparativo tra i dati economico-finanziari di un’azienda (societa richiedente) e alr 3
quelli dei suoi Competitor. Attraverso l'analisi e la rielaborazione dei dati, il
report & in grado di fornire una classifica degli indici di bilancio alr
di ogni singola impresa, i trend e i rispettivi rating. alr 5
alr &

COSA PREVEDE L’'INCONTRO - Il Servizio operativo relativo al Report concorrenza
mette a disposizione delle aziende interessate I'esperienza di un professionista alr 7

del settore per la valutazione e analisi dell’landamento

dell’azienda rispetto ai competitor. ot
alr 9
COME FUNZIONA — Fornendo i nominativi dei 10 principali competitor, si 1o
provvedera all’elaborazione dell’analisi comparativa e all'illustrazione dei =
risultati durante uno  specifico e gratuito alr 11
appuntamento individuale in Associazione. alr 12
SALTA LA FILA... PRENOTA IL TUO APPUNTAMENTO! alr 13

Ore 11.00 — FLASH TEORICO GRATUITO DI 30 MINUTI
Come confrontare il proprio bilancio con quello dei competitor

AZIENDA o e e COMUNE........oiiiie e e
N® TEL. toovviiiiiieieeeee NC FAX o E-mail oo
LR E) (S] (=] L =IO

U Siamo interessati a richiedere il Report concorrenza
U Siamo interessati ad un incontro individuale in Associazione in data 1 ottobre 2015

U Siamo interessati a partecipare al flash teorico “Come confrontare il proprio bilancio con quello dei competitor”



