oo APIEXPORT

Aziende che guardano lontano

SERVIZIO
GRATUITO

CHECK-UP ESTERO

Individuare i mercati di maggiore
potenziale e il modo piu semplice

e pratico per approcciarli

Il check-up estero consiste in un incontro
individuale e personalizzato con un
esperto di internazionalizzazione.
Partecipando le imprese avranno la
possibilita di avere risposte concrete alfine di:

v Comprendere i mercati esteri di
maggior potenziale per il proprio settore
e categoria di prodotto/lavorazione;
Definire i passaggi pratici per poter
accedere ai mercati esteri di interesse;
Definire i passaggi pratici per poter
individuare potenziali partner sui
mercati esteri di interesse;

Comprendere come effettuare in
sicurezza altre operazioni (es. la

costituzione di una societa, la negoziazione
di contratto particolare, etc.).

Il servizio di check-up estero é rivolto sia ad imprese
che realizzano un prodotto finito sia ad imprese che
realizzazione lavorazioni su commessa.

Al termine dellincontro sara elaborato un report
personalizzato con i mercati di maggiore potenziale
€ una strategia export per approcciarli.

COME FUNZIONA

Incontri individuali
su prenotazione
Durata: circa 45 minuti

QUANDO E DOVE

Martedi 19 dicembre

dalle ore 15.00 presso
Apindustria, via I. Alpi 4 Mantova

oppure su 9 Skype

con appuntamento da concordare

PARTECIPAZIONE
GRATUITA!

Hai richiesto il Voucher
internazionale del MISE?
Ti interessano altri

contributi per l'export?
Partecipa all'incontro per saperne
di piu oppure contattaci!

In collaborazione con
Studio D’Antonio

AZIENDA REFRENTE

TEL FAX EMAIL

L'azienda desidera prenotare il proprio check-up estero gratuito da svolgere:

O MARTEDI 19 DICEMBRE PRESSO L'ASSOCIAZIONE. ORARIO DESIDERATO

O VIA SKYPE con appuntamento da concordare

NOME E COGNOME PARTECIPANTE/I

La realizzazione del seminario & subordinata al raggiungimento di un numero minimo di iscritti.

Con la compilazione del coupon autorizzo l'utilizzo dei dati indicati in base al DLas 196/03 ai fini dell‘attivita associativa di Abindustria.
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