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LETTERA DI CREDITO

E PAGAMENTI INTERNAZIONALI

Perché vendere non basta... bisogna incassare!

TAVOLO DI LAVORO GRATUITO

Apindustria in collaborazione con Gruppo Unicredit organizza
un incontro di approfondimento dedicato a lettera di credito e
strumenti di pagamento internazionali. Affrontare i mercati
internazionali € oggi quanto mai indispensabile per sopravvi-
vere alla crisi della domanda interna. Vendere all’estero, pero,
non serve a nulla se poi non si riesce a incassare i propri crediti.

Mercoledi 30 NOVEMBRE
Dalle ore 15.00

PROGRAMMA

. Valutare il rischio di
rischio commerciale e rischio paese

credito:

. Dalla trattativa commerciale all'incasso:
interazione tra gli aspetti commerciali,
contrattualistici, logistici e finanziari

. Gli strumenti di pagamento come leva
commerciale per creare nuove opportunita
. Lettera di credito: vantaggi, rischi,

funzionamento, documenti e normativa

. Credito documentario confermato,
non confermato e silent confirmation

. Fasi del <credito documentario:
dalla negoziazione della clausola,
alla richiesta di emissione, fino all'incasso

altri  strumenti di
pagamento (bonifico, assegno, cambiale,
incasso documentario), garanzie
e assicurazione dei crediti

. Panoramica sugli

Presso APINDUSTRIA
Via . Alpi 4, Mantova
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Partecipazione gratuital

RELATORI:

Alfonso Varisano
Responsabile Foreign Trade Office
Unicredit Mantova-Cremaona

Erika Previdi

Esperta Trade Finance Unicredit Mantova

In collaborazione con

COUPON DI ADESIONE DA RISPEDIRE

VIA FAX 0376221813 0 EMAIL estero@api.mn.it
AZIENDA
REFERENTE
TEL

EMAIL
ISCRIVON____ PARTECIPANTI AL TAVOLD DI LAVORD
NOME E COGNOME

NOME E COGNOME
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