
PALAZZO ALPI VIA ILARIA ALPI, 4 
MANTOVA

ORE 09.00 - 17.00
Pausa pranzo: 13.00 - 14.00

Per iscriverti
clicca qui

Riccardo Carraro
BUILD THE FOREST, Formatore 
e consulente in area marketing.

• Come compra il cliente: elementi di psicologia dei consumi

• Come funziona il processo di vendita online

• Quali sono i bisogni formativi e informativi dei clienti nelle diverse fasi del

processo d’acquisto

• Quali contenuti, messaggi e strumenti possiamo usare per aiutare il cliente a

scegliere (e a scegliere noi)

NON VENDERE, FATTI COMPRARE! 
COME ACQUISIRE CLIENTI IN SEMPLICI MOSSE 

• Come acquisire nuovi clienti?
• Come fidelizzare quelli attuali?
• Quali strumenti attivare?

In questa sessione formativa verrà illustrato 
un metodo step by step per strutturare una
strategia di acquisizione clienti coerente ed efficace.

COSTO PER PARTECIPANTE
€ 190 + Iva (azienda associata)
€ 260 + Iva (azienda non associata)

MARTEDÌ 20 OTTOBRE

https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLSebAyu9sn9IwV1sV5isqK0qgMA-j7YEAnUkcVT2dBMlbWhAKw/viewform

