
PROGRAMMA

• Author Box e leva del valore personale
• Ricerca contatti
• Creazione del Network
• Contenuti di valore e lead magnet 
• Tecniche di interazione sul contatto
	 sistema di messaggistica
• Creazione del pannello KPI e misurazione 	
	 risultati
• Monitoraggio del proprio SSI
• Post, Pulse e Piano editoriale (cenni)
• InMail per generare Lead – ADS (cenni)

MARTEDÌ 15.10.2019
9:00 - 17:00

PALAZZO ALPI
VIA ILARIA ALPI, 4
MANTOVA

CORSO

AZIENDA ..................................................................................... REFERENTE .................................................................................
ATTIVITÀ ........................................................................................................................................................................................................
TEL .............................................. FAX .............................................. EMAIL .......................................................................................... 
ISCRIVE N° ........... PARTECIPANTE/I al Corso “LinkedIn per generare contatti commerciali”

NOME E COGNOME PARTECIPANTE  .....................................................................................................................................
NOME E COGNOME PARTECIPANTE   .....................................................................................................................................

La realizzazione del seminario è subordinata al raggiungimento di un numero minimo di iscritti. Con la compilazione del coupon 
autorizzo l’utilizzo dei dati indicati in base al Regolamento (UE) 2016/679 ai fini dell’attività associativa di Apindustria.

COUPON DI ISCRIZIONE

Per iscriverti:
Puoi cliccare qui
Puoi compilare il Coupon sottostante 
ed inviarlo via FAX allo 0376.221815 
oppure Via Mail a formazione@api.mn.it

Una giornata di formazione per affiancare 
Imprenditori, direttori commerciali e professionisti 
nel raggiungere i seguenti obiettivi:
•	 sviluppare personal brand
•	 creare network e fare networking
•	 attirare contatti prospect e tenerli interessati
•	gestire le interazioni/conversazioni
•	 creare reputazione professionale.
Durante il corso saranno affrontate le varie 
tematiche nell’ambito personal branding, alternando 
teoria e pratica e lavorando sul miglioramento del 
profilo personale.

Al termine del corso il vostro profilo Linkedin 
sarà già pronto per creare un network di relazioni 
efficaci.

COSTO DEL CORSO

€ 140 + Iva (azienda associata)
€ 190 + Iva (azienda non associata)

Via Ilaria Alpi, 4 - 46100 Mantova (MN)
Tel. 0376.221823 - www.api.mn.it

RELATORE

Giorgio Venturin i
Con imprenditori e manager sviluppo 
modelli di business e attivo il “Venditore 
Digitale Linkedin”. Affianco e agisco.

LinkedIn  per
generare contatti commerciali

https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLSfNh95H4zgzrrg5IpD0GT2yKSDy618k0nCHg7yvyEn8I2qmzw/viewform?usp=sf_link

