
EVENTOCORSO

AZIENDA ..................................................................................... REFERENTE .................................................................................
ATTIVITÀ ........................................................................................................................................................................................................
TEL .............................................. FAX .............................................. EMAIL .......................................................................................... 
ISCRIVE N° ........... PARTECIPANTE/I al percorso “Trovare e gestire clienti con il digitale” 

NOME E COGNOME PARTECIPANTE  .....................................................................................................................................
NOME E COGNOME PARTECIPANTE   .....................................................................................................................................

La realizzazione del seminario è subordinata al raggiungimento di un numero minimo di iscritti. Con la compilazione del coupon 
autorizzo l’utilizzo dei dati indicati in base al Regolamento (UE) 2016/679 ai fini dell’attività associativa di Apindustria.

COUPON DI ISCRIZIONE

Per iscriverti:
Puoi cliccare qui
oppure compilare il Coupon sottostante
ed inviarlo via FAX allo 0376.221815 
o via mail a formazione@api.mn.it

Via Ilaria Alpi, 4 - 46100 Mantova (MN)
Tel. 0376.221823 - www.api.mn.it

APINDUSTRIA

“Non possiamo pretendere che le cose 
cambino, se continuiamo a fare le stesse 
cose”.
Non hai ancora cambiato il tuo approccio al 
digitale e non sai da dove partire?
Apindustria in collaborazione con 
PowerApp organizza la prima tappa di un 
percorso formativo per trovare e gestire 
i clienti con gli strumenti digitali a nostra 
disposizione, imparando a sfruttarne in 
pieno tutte le potenzialità.

TROVARE E GESTIRE CLIENTI CON IL DIGITALE
Da dove partire per vendere di più!
Giovedì 03 ottobre alle 09.00

PROGRAMMA
•	 Da dove partire per fare marketing digitale
•	 Quali obiettivi sono raggiungibili e con quali 	
	 investimenti
•	 La mappa operativa
•	 Il sito web che funziona
•	 Il monitoraggio dei ridultati in tempo reale
• Il metodo del Venditore Digitale
• Casi pratici di aziende B2B
• Quanto è necessario investire

RELATORE

Carloalberto Baroni
Co-ideatore del Metodo del Venditore Digitale - 
Social & Public Relation Manager 
“I Social non servono per vendere ma per vendere 
servono i Social”.

GIOVEDÌ 03.10.2019
09.00 - 18.00

PALAZZO ALPI
VIA ILARIA ALPI, 4
MANTOVA
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PERCORSO FORMATIVO
Giovedì 3 ottobre 
LEZIONE IN AULA
Modulo di 8 ore

Dall’8 al 17 e dal 22 al 31 ottobre
COACHING IN AZIENDA SU 
APPUNTAMENTO 
Modulo di 4+4 ore

Venerdì 18 ottobre
VIDEO LEZIONE
Modulo di 2 ore

Giovedì 14 novembre
CONFRONTO FINALE IN AULA 
Modulo di 2 ore

€ 750 + IVA aziende associate
€ 900 + IVA aziende non associate
SCARICA IL PROGRAMMA COMPLETO
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https://forms.gle/A3EYmnJLVUA1KXro8
https://www.api.mn.it/images/atti/0_CIRCOLARI/2019/A3_POWERAPP_PROGRAMMA.pdf

