
Un’ora per spiegare perché oggi il modo di vendere sta cambiando.
Clienti più informati, maggiore concorrenza, margini sotto pressione  
e processi decisionali più complessi richiedono un approccio commerciale 
diverso, sempre meno basato sulla semplice proposta di prodotto  
e sempre più sulla capacità di costruire fiducia e creare valore. 

Il webinar sarà l’occasione per presentare i contenuti e l’approccio 
dell’incontro formativo in presenza del 14 ottobre, anticipando alcuni 
dei temi che verranno poi sviluppati attraverso confronto, esempi pratici  
e casi concreti.

MARTEDÌ 22 SETTEMBRE

IN DIRETTA STREAMING

ORE 17.00 - 18.00

Walter Klinkon

INCONTRO GRATUITO Per iscriverti
clicca qui

VENDERE OGGI?
SI PUÒ!
Dalla fiducia alla 
creazione di valore

Formazione da palco.

•	 perché la fiducia è diventata un elemento competitivo 

•	 differenza tra vendita manipolativa e vendita creativa 

•	 come cambia oggi il ruolo del commerciale 

•	 cosa significa passare da venditore a consulente di valore.

Dario Argentini
Trainer & coach Blackship.

Il webinar introduce il corso che proseguirà in 
presenza mercoledì 14 ottobre, con tre ore di 
lavoro operativo dedicate ad approfondire  
e applicare questi temi alla realtà aziendale.

In collaborazione con:

https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLSdiYkV0uKYybUZYHzwWUUXW8AOCom2JNzdURnUSPG-qzn1CpA/viewform?usp=header

