
Incontro di tre ore dedicato ad approfondire concretamente le nuove 
dinamiche della vendita B2B.
Non una lezione sulle tecniche di vendita, ma un momento di lavoro 
e confronto per capire cosa rende oggi un commerciale credibile, 
autorevole e capace di generare valore per il cliente.
L’incontro avrà un taglio fortemente interattivo, alternando momenti  
di confronto, esempi pratici ed esperienze maturate sul campo.

MERCOLEDÌ 14 OTTOBRE

PALAZZO ALPI

ORE 15.00 - 18.00

Walter Klinkon

INCONTRO GRATUITO Per iscriverti
clicca qui

VENDERE OGGI 
Business To Business
Fiducia - creazione - valore

Formazione da palco.

I temi centrali saranno:

FIDUCIA
•	 Come si costruisce nella relazione commerciale e perché rappresenta oggi uno dei principali 

elementi di differenziazione tra offerte simili.

VENDITA CREATIVA
•	 Come superare una logica basata sulla pressione e sulla chiusura immediata per creare nuove 

prospettive, aumentare il valore percepito e costruire relazioni durature.

DAL VENDITORE AL CONSULENTE DI VALORE
•	 Un cambio di prospettiva: creare valore, guidare le decisioni del cliente e sviluppare relazioni 

commerciali di lungo periodo.

Dario Argentini
Trainer & coach Blackship.

VIA ILARIA ALPI, 4
MANTOVA

In collaborazione con:

https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLSdiYkV0uKYybUZYHzwWUUXW8AOCom2JNzdURnUSPG-qzn1CpA/viewform?usp=publish-editor

