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Batosta payback sanitario
«Postidi lavoro arischio»

« L'Sos del titolare
di Know Medical
«Lalegge impone
direstituire

alle Regioni

parte del fatturato
del 2015-208»

CAMILLASORREGOTTI

Per le aziende del settore bio-
medicale la batosta del pay-
back sanitario e arrivata lo
scorso 9 settembre, quando
hanno dovuto restituire alle
regioni una parte del loro fat-
turato risalente al periodo
2015-2018, perché la spesa
regionale aveva superato il
tetto stabilito. Tra queste
aziende c'é anche la Know
Medical di Viadana, il cui fu-
turo, sostiene il titolare Mar-
co Minghetti, & ora costellato
diincertezze.

Cos’eil payback sanitario

Ma facciamo un passo indie-
tro: cos’é il payback sanita-
rio? Istituito nel 2011 con la
legge 111 reintrodotta dal go-
verno Renzi nel 2015, consi-
ste nella restituzione, da par-
te delle aziende biomedicali,
di parte del proprio fatturato
se la spesa regionale supera
un tetto stabilito, senza la
possibilita di riottenere i di-
spositivi venduti. L'obietti-
vo? Contenere la spesa sani-
taria. La legge, diventata ope-
rativa nel 2022, impone l'at-
tuazione retroattiva peril pe-
riodo 2015-2018. Dopo un
percorso tortuoso fatto di ri-
corsi al Tar e al Consiglio di
Stato, a giugno di quest’anno
il Governo ha stanziato 350
milioni di euro per sconti e
sospensiva sul payback. A lu-
glio sono stati stanziati 25 mi-
lioni per il 2025 ed é stato
confermato il beneficio fisca-
le. Ad agosto, infine, é stata
emanata la legge 118 che ha

L’allarme

La testimonianza L'azienda mantovana non partecipera piti a gare pubbliche

lltetto di spesa

La restituzione € dovuta
selaspesa dell'ente
superail tetto dilegge
«D’orain poi lavorero
solo con i privati»

stabilito che il payback fosse
ridotto al 25% per gli anni
2015-2018, ma quello che pri-
ma era un debito contestato
é diventato poi un obbligo di
pagamento immediato en-
troil9 settembre.

«Una grande batosta»

Ammontava a circa 300mila
euro la cifra che laKnow Me-
dical di Viadana avrebbe do-
vuto restituire se non ci fos-
se stata la riduzione «ma per
noi e stato comunque un col-

po molto duro - spiega Min-
ghetti - abbiamo partecipato
a molte gare pubbliche, che
per noirappresentanoil 30%
del bilancio, fissando prezzi
al ribasso. D’ora in poi abbia-
mo deciso di non partecipa-
re pit e di lavorare con i pri-
vati». Il problema pit1 gran-
de, sostiene Minghetti, non &
tanto la cifra che ha gia dovu-
to sborsare, quanto il fatto di
dover pagare anche tutti gli
anni successivi, senza sape-
re quanto. «Oltretutto nel pe-
riodo del Covid abbiamo par-
tecipatoamolte gare perché,
in generale, mancavano i di-
spositivi medici e noi aveva-
mo una scorta. Abbiamo au-
mentato il fatturato di oltre
un milione di euro e ora non
so cosa dovro restituire. Ab-
biamo fatto ricorsi con le as-
sociazioni di categoria, paga-
ti interamente da noi: un al-

tro esborso non indifferen-
te». Minghetti si trova ora co-
stretto a prendere delle deci-
sioni difficili: «I nostri dipen-
denti sono 28, mali ho giaav-
visati che ci saranno dei ta-
gli. Punteremo ad aumenta-
re il commercio all’estero,
ma per farlo servono investi-
menti. Fuori dall'Ttalia si ven-
de attraverso rivenditori e
questo € uno svantaggio. Il
nostro bilancio calera sicura-
mente».

11 payback sanitario colpi-
sce soprattutto le piccole e
medie imprese, male conse-
guenze possono essere an-
che peggiori: se alle gare pub-
bliche cominceranno a par-
tecipare sempre meno azien-
debiomedicali, gli ospedalie
qualsiasi struttura pubblica
potrebbe soffrire di una gra-
ve mancanza di dispositivi
medici di importanza vitale.




