CONFIMI
APINDUSTRIA
MANTOVA

EXPORT NEXT: STRATEGIA
CHE GUARDA LONTANO!

Un ciclo di incontri sui temi chiave dell’export moderno

Export Next! Apindustria Confimi Mantova vi presenta un percorso per approfondire i temi
chiave dell’export moderno, combinando approcci tradizionali con le piu recenti
innovazioni.

Saranno analizzati il ruolo delPEXPORT Manager, figura centrale per guidare le PMI nei
mercati internazionali e I'evoluzione delle fiere come strumento di business. Un focus
particolare sara dedicato alla sostenibilita, sempre piu richiesta dai mercati esteri, non solo
come impegno ambientale ma anche come leva competitiva. Inoltre, verranno approfonditi
'uso dei contatti per le vendite e il ruolo dellinnovazione digitale, con attenzione a
marketplace e Intelligenza Artificiale per accelerare I'internazionalizzazione.

Il corso fornira una combinazione di competenze operative e visione strategica, aiutando le
PMI a posizionarsi con successo nei mercati globali.

L’EXPORT MANAGER E LO SVILUPPO INTERNAZIONALE DELLE MPMI
Venerdi 14 marzo ore 09.30
Clicca qui per maggiori informazioni

2 GESTIRE | CONTATTI PER LE VENDITE E IL MARKETING
Venerdi 28 marzo ore 09.00
Clicca qui per maggiori informazioni

3 FIERE INTERNAZIONALI: PIANIFICAZIONE STRATEGICA E GESTIONE OPERATIVA
Venerdi 11 aprile ore 09.00
Clicca qui per maggiori informazioni

A STRATEGIE DIGITALI PER L’EXPORT: MARKETPLACE E CANALI DI VENDITA ONLINE
Venerdi 09 maggio ore 14.30
Clicca qui per maggiori informazioni

5 SOSTENIBILITA E STRATEGIA COMMERCIALE EXPORT: UNA LEVA VINCENTE PER LE PMI
Venerdi 06 giugno ore 09.00
Clicca qui per maggiori informazioni

INTELLIGENZA ARTIFICIALE: STRUMENTI STRATEGICI PER VENDITE E MARKETING
6 INTERNAZIONALE

Venerdi 20 giugno ore 09.00

Clicca qui per maggiori informazioni

S RELATORE

Michele Cassarino Per ISCI‘IvertI:
Esperto di internazionalizzazione, = =
affianca le imprese nel loro percorso di CI ICCa CIUI

crescita sui mercati globali.

IMPORTANTE: INDICAZIONI PER LA PARTECIPAZIONE Al CORSI

1. L’iscrizione & possibile solo compilando il form online dedicato. Per richieste particolari potete scrivere a
corsi@api.mn.it oppure telefonare allo 0376221823 chiedendo dell’Ufficio Formazione.

2.1l corso viene realizzato al raggiungimento del numero minimo di iscritti. In caso di conferma del corso riceverete
una e-mail con tutti i dettagli e i riferimenti per il pagamento. Per eventuali cambiamenti di data e/o
annullamento del corso sarete contattati telefonicamente dall'Ufficio Formazione.

3. Nel caso non riceveste I'e-mail e/o la telefonata da parte nostra vi chiediamo di chiamare allo 0376221823 per
verificare la conferma del corso oppure di consultare il calendario sul sito in caso gli uffici siano gia chiusi.


https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLSfQwIy3n53sCB7YtfZleYD0lwwkbM6RYFYkrWGcYVj22B7i0g/viewform?usp=header
https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLSfQwIy3n53sCB7YtfZleYD0lwwkbM6RYFYkrWGcYVj22B7i0g/viewform?usp=header
https://www.api.mn.it/calendario/formazione/formazione/formazione-internazionale/2089-l-export-manager-e-lo-sviluppo-internazionale-delle-mpmi
https://www.api.mn.it/calendario/formazione/formazione/formazione-internazionale/2086-gestire-i-contatti-per-le-vendite-e-il-marketing
https://www.api.mn.it/calendario/formazione/formazione/formazione-internazionale/2067-fiere-internazionali-pianificazione-strategica-e-gestione-operativa
https://www.api.mn.it/calendario/formazione/formazione/formazione-internazionale/2087-strategie-digitali-per-l-export-marketplace-e-canali-di-vendita-online
https://www.api.mn.it/calendario/formazione/formazione/formazione-internazionale/2088-sostenibilita-e-strategia-commerciale-export-una-leva-vincente-per-le-pmi
https://www.api.mn.it/calendario/formazione/formazione/formazione-internazionale/2090-intelligenza-artificiale-strumenti-strategici-per-vendite-e-marketing-internazionale

