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Apindustria

Api Energia e i prezzi volatili
«]l consorzio la vera forza»

« Il presidente Acerbi:
«|l nostro intento

non & speculativo,
puntiamo a stabilizzare
i costi nel tempo»

In un mercato energetico ca-
ratterizzato da volatilita dei
prezzi e da scenari geopoliti-
ci difficili da prevedere, la ve-
ra sfida per le imprese non é
inseguire il prezzo pia basso,
ma riuscire a programmare i
costi e ridurre 'esposizione
alle oscillazioniimprovvise.

E su guesto principio che
da diversi anni si basa la stra-
tegia del Consorzio Api Ener-
gia, che aggrega le imprese e
costruisce progressivamen-
te le coperture sulla base di
scenari di mercato, obiettivi
definiti e momenti ritenuti
pitfavorevoli.

«Il nostro modello non é
speculativo: puntiamo a sta-
bilizzare i costinel tempoea
migliorare progressivamen-

te le performance delle im-
prese consorziate» sottolina
Giovanni Acerbi, direttore di
Apindustria Mantova.

I risultati del biennio
2025-2026 permettono di
comprendere concretamen-
te questaimpostazione.

Nel 2025 il Consorzio ave-
va coperto I'ottanta per cen-
to del fabbisogno energetico
a un prezzo medio di 128
€/MWHh; peril 2026 la coper-
tura & salita all'85%., con un
prezzo medio stimato di 121
€/MWh, inferiore ai valori
futuri attesi dal mercato.

Non quindi la ricerca del
minimo assoluto, difficil-
mente prevedibile, ma una
strategia orientata a contene-
re il rischio e rendere mag-
giormente prevedibile una
voce di costo importante per
le aziende.

Proprio partendo dall'e-
sperienza maturata, Api
Energia sta gia lavorando al
biennio 2027-2028, con l'o-

biettivo di definire il nuovo
gruppo di acquisto e selezio-
nare fornitori affidabili attra-
verso un Accordo Quadro ca-
pace di garantire flessibilita,
spread competitivi e stru-
menti efficaci perlagestione
dei fixing.

«La forza del Consorzio ri-
siede nell'aggregazione: pin
aziende partecipano, mag-
giore é la capacita di negozia-
re condizioni vantaggiose e
di attuare strategie efficaci»
sostiene Beatrice Dalla Ric-
ca,lareferente del servizio.

Definire fin da ora la com-
posizione del gruppo - sileg-
ge in una nota di Apindustria
- significa aumentare la mas-
sa critica disponibile in fase
di negoziazione e, soprattut-
to, mettere le imprese nelle
condizioni di intervenire sul
mercato quando si presenta-
no opportunita interessanti,
senza essere costrette a deci-
dere sotto la pressione delle
scadenze.




