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« L’azienda produce
ad Acquanegra
strutture

in calcestruzzo

con una capacita

di 400mila metri
quadrati all’anno

Stai Prefabbricati spa tagliail
traguardo dei 60 anni. Fon-
datanel 1966, con sede ad Ac-
quanegra sul Chiese, l'azien-
da progetta, produce struttu-
re prefabbricate in calce-
struzzo per l'edilizia indu-
striale, commerciale e pub-
blica e sta assistenendo a un
aumento della domanda dal
settore logistico. E nell'anno
in cui celebra sessant’anni di
attivita, Stai Prefabbricati af-
fidala direzione commercia-
le a Gianmatteo Bronzoni. Il
passaggio di testimone av-
viene con Giovanni Stucchi,
che resta in azienda assu-
mendo un nuovo ruolo foca-
lizzato sul marketing. «Un
avvicendamento nella conti-
nuita - si legge in una nota
stampa - per una realta gui-
data dal 1966 dalle famiglie
fondatrici Perini e Peroni, og-
gi tra i riferimenti nazionali
della prefabbricazione in cal-
cestruzzo con una capacita
produttiva di 400mila metri
quadratil’'anno».

Nuovi incarichi

Bronzoni porta in Stai quasi
trent'anni di esperienza nel
settore delle costruzioni pre-
fabbricate e coordina la rete
dei tecnici commerciali
dell'azienda. Il suo percorso
lo ha visto ricoprire ruoli di
direzione tecnica e direzio-
ne commerciale in alcune

delle principali aziende di
settore. E membro del consi-
glio direttivo e tesoriere del
Cte, il Collegio dei tecnici
della industrializzazione edi-
lizia, ed é stato componente
delle commissioni tecniche
Assobeton per il monitorag-
gio delle norme tecniche e
per la stesura delle linee gui-
da sulla progettazione dei
pannelli di tamponamento a
taglio termico.

Cambiala domanda

Assume la direzione in una
fase in cuila domandadi pre-
fabbricato si sta spostando
verso logistica, poli produtti-
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Bronzoni e Stucchi della Stai

vi e data center, segmenti do-
ve tempi di realizzazione e
certificazione dei materiali
diventano fattori competiti-
videcisivi.

«Il prefabbricato oggi non
vende piu solo la struttura:
vende tempi certi, materiali
certificati e la capacita di
consegnare un edificio finit -
spiega Bronzoni - In quasi
trent’anni in questo settore
ho visto cambiare le richie-
ste dei committenti, e Stai ha
le risposte gia in casa: produ-
zione interna, laboratori di
prova, sessant’anni di cantie-
ri alle spalle. Il mio compito
& portare tutto questo al
cliente nel modo piu diretto
possibile, a partire dalla rete
dei tecnici commerciali sul
territorio».

Il markerting
Giovanni Stucchi accompa-
gna il passaggio proseguen-
do il proprio percorso in
aziendasuun fronte diverso,
quello del marketing e del
rapporto conil cliente.
«Lascio la direzione com-
merciale in ottime mani:
Gianmatteo conosce questo
mestiere e la nostra rete me-
glio di chiunque altro - affer-
ma Stucchi - Io continuo con
Stai da un altro punto di vi-
sta, pit vicino al cliente e al
modo in cui raccontiamo
quello che sappiamo fare.
Dopo sessant’anni di storia,
questa azienda ha ancora
molto da dire, e soprattutto
ho il compito di trasformare
la complessita tecnica del
cantiere in valore percepito
e fiducia per il cliente. Cio
comporta portare avanti
quel processo strategico di
creazione, comunicazione e
trasferimento di valore».
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