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« Tra forni, bar

e supermercati:
sono 60 le attivita
tra citta e provincia
che a fine giornata
offrono merce

a prezzi scontati

EMANUELE SALVATO

Evitare che cibo ancora buo-
no vada sprecato aiutando,
al contempo, le aziende a ge-
nerare nuove entrate dalle
loro eccedenze offrendo ge-
neri alimentari di qualita a
un terzo, circa, del prezzo
reale e incoraggiando consu-
matori e produttori a contri-
buire alla salvaguardia
dell'ambiente. La locuzione
“circolo virtuoso” é perfetta
per descrivere il modello di
business dell'app “Too good
to go” che anche nel Manto-
vano stariscuotendo succes-
so. A dimostrarlo il numero
dipartneraderenti, circauna
sessantina, e la buonissima
mole di “surprise bag” e “ma-
gicbox” vendute quotidiana-
mente da bar, ristoranti, su-
permercati, panifici, gastro-
nomie.

Anti-spreco

11 principio degli ideatori del-
la applicazione fondata in
Danimarca nel 2016 ¢ quello
diridurrelo spreco alimenta-
re, come detto, impattando
positivamente sul cambia-
mento climatico, riducendo
le emissioni di anidride car-
bonica e andando incontro
anche alle esigenze di consu-
matori sempre piu attenti
all'aspetto economico ed eti-
co dei consumi, ma anche
delle aziende che, cosi, evita-
no di gettare cibo buono in-
troitando utili seppur ridi-
mensionati rispetto al valore
di mercato. In sostanza, chi
aderisce come partner siim-

pegna, a fine giornata, a pre-
parare delle sportine di cibo
rimasto ma ancora buono e
di qualita mettendole in ven-
dita sull'applicazione. Il con-
sumatore “scrollando” le
aziende presenti sulla app vi-
cinealla propria posizione sa
che puo acquistare queste
“surprise bag” a un terzo del
loro prezzo reale, ma non sa
cosa di preciso trovera al lo-
ro interno. A giudicare dai
numeri l'applicazione sta
funzionando. In 9 anni, di-
chiarano i fondatori sul sito,
l'azienda é cresciuta fino a
raggiungere nel mondo oltre
100 milioni di utenti registra-
ti e 175mila partner commer-
ciali salvando oltre 400 mi-
lioni di pasti.

Sessanta partner

Numeri notevoli che trova-
no un riscontro anche nella
provinciadi Mantova dove si
contano circa sessanta part-
ner commerciali presenti
sull'app fra bar, ristoranti, su-
permercati, paninoteche, ga-
stronomie, gelaterie, pizze-
rie efornerie. «Siamo stati fra
i primi ad aderire a “Too
good to go” - spiega Aurora
Carra della Forneria Carra
con punti venditain cittaea
Bagnolo san Vito, dove ha la
sedeeillaboratorio - e ormai
sono piu di cinque anni che
siamo presenti. Devo dire
che l'applicazione funziona
e, per quanto ci riguarda, riu-
sciamo, mediamente, a ven-
dere 5 0 6 surprise bag al gior-
no per ogni nostro punto
vendita. Poi dipende dai pe-
riodi. Ma il report inviatomi
proprio recentemente evi-
denzia che dal 2020 a oggi
con i punti vendita della no-
stra catena abbiamo salvato
ben 29.588 Surprise bag. In
termini di impatto ambienta-
le ci dicono che abbiamo
contribuito a evitare I'emis-
sione di 79.887,6 chili di ani-
dride carbonica, prevenen-
do l'utilizzo non necessario

Segno dei tempi
Controlosprecodicibo e perrisparmiare
Spopolala sporta della spesa a sorpresa

Le magic box Le sporte acquistate sull'app vanno ritirate nel punto vendita e sono a sorpresa

L’app nata in Danimarca
L’obiettivo: evitare
digettare cibo

ancora buono per
contrastare

i cambiamenti climatici

di 82.846,4 metri quadrati
all’anno di terreno agricolo e
scongiurando lo spreco di
23.966.280 litri d'acqua».

Le sporte a sorpresa

Nelle bag la Forneria Carra
mette brioche, pane, schiac-
ciate: dipende da quello che
rimane alla fine della giorna-
ta. Il cliente sull'app prenota

la bag, la paga e passa a riti-
rarla nella fascia oraria indi-
cata. Anche il Caffé Roberta
divia Pescherie in citta é pre-
sente sull'app dal 2020: «<Me-
diamente - ci dicono - riu-
sciamo a vendere pit di due
bag al giorno, ma dipende
poi dalle giornate. Chi le ac-
quista puo trovare brioche,
schiacciate, panini. Siamo

soddisfatti di come sta an-
dando e ci fa piacere contri-
buire a ridurre lo spreco ali-
mentare». Pit o meno gli
stessi prodotti inserisce nel-
le bag L'Officina del Panino
diMantova.

Obiettivo risparmio

1l supermercato Gazzoni di
San Silvestro da un paio d'an-
ni utilizza I'app per vendere:
«Mettiamo a disposizione -
dice Patrizia - un paio di ma-
gicboxal giornonelle qualie
possibile trovare pane, ma
anche freschi in scadenza
che andrebbero buttati se
non venduti. Chi acquista le
magic box non sa cosa trova
al loro interno, ma diciamo
che solitamente chi acquista
e un cliente sensibile alle te-
matiche dello spreco e
dell'ambiente che non sotto-
valuta neppure il vantaggio
di risparmiare rispetto al va-
lore reale della merce». An-
che Velleda del Circolo Arci
Papacqua di Mantova, che
utilizza “Too good to go" sot-
tolinea l'aspetto etico dell'i-
niziativa: «Si tratta di un’otti-
maidea contro lo spreco che
va sostenuta. Noi vendiamo
tre 0 quattro bag a settimana
nelle quali mettiamo i nostri
prodotti a base di cereali co-
me le brioche vegane o le
polpettine di verdure e ce-
reali». Il supermercato Carre-
four di via Giustiziati a Man-
tova vende un paio di bag al
giorno e conferma la bonta
dell'iniziativa, cosi come
L'Orto di Casa di viale Mon-
tello sempre in citta che ven-
de fruttae verduramaanche
gastronomia: «Quando cari-
chiamo le box sull'app - spie-
ga Chiara - le vendiamo nel
giro di poco tempo. Diciamo
che in una settimana riuscia-
mo a vendere frale 5ele 7
magic box. Il sabato anche 3
04 in dieci minuti. Al loro in-
terno mettiamo frutta e ver-
dura, ma anche prodotti di
gastronomia»




